QUMeA

Account Director Schweiz
80-100% (m/w/d)

Location: Solothurn, hybrid, ganze Deutschschweiz
Start: sofort oder nach Vereinbarung

Work that actually matters. People you actually like.

Bei QUMEA wirst du Teil eines jungen Teams mit echtem Teamspirit — viel Drive, viel Ver-
trauen und null Micromanagement. Wir arbeiten mit Herz, Humor und Ambition an einer
Mission, die Sinn macht: das Gesundheitswesen smarter, sicherer und menschlicher zu
machen. Wir brainstormen, challengen uns gegenseitig, feiern Wins und schaffen Raum
far Ideen, Wachstum und ehrliche Gesprache. Fehler? Gehdéren dazu. Lernen? Sowieso.
Teamspirit? Nicht nur ein Buzzword.

Jetzt suchen wir dich als:

Account Director Schweiz — unser Champion im direkten Vetrieb.

Wenn du Impact willst statt Stillstand, Ownership statt Dienst nach Vorschrift — und Lust
hast, Teil einer echten Scale-up-Story zu sein — dann lies weiter!

Deine Mission:

Als Account Director bist du direkt verantwortlich fr den Verkauf in der gesamten
Deutschschweiz. Du gestaltest das Kundenerlebnis von Anfang bis Ende — von der Lead-
Generierung Uber den Verkaufsabschluss bis hin zur langfristigen Kundenbetreuung in en-
ger Zusammenarbeit mit unserem Customer Success Team. Du bist die Stimme unserer
Kunden im Markt und im Unternehmen — mit dem Ziel, starke und nachhaltige Partner-
schaften aufzubauen.

Deine Aufgaben im Detail:
= Kundenentwicklung Schweiz: Du entwickelst den bestehenden Markt zusammen
mit dem Team weiter und begeisterst neue genauso wie bestehende Kunden fur un-
sere Loésung im Bereich Mobilitats-Monitoring. Stets mit hoher Eigenverantwortung,
unternehmerischem Denken und strukturiertem Vorgehen. Dabei kimmerst du dich
um:
= 360° Account Management: Du begleitest Kunden von der ersten Kontaktauf-

Eo nahme Uber Projektbesprechungen, Vertragsverhandlungen und Implementie-
o § c rung bis zum Live-Betrieb — unterstitzt durch ein starkes internes Team.

% 28 = Kundenfokus & Outcome-Orientierung: Du verstehst die Herausforderungen
§§ é unserer Kunden und zeigst auf, wie QUMEA nachweislich klinische und wirt-

E 53 schaftliche Mehrwerte schafft.

s, = Projektvertrieb & Stakeholder-Kommunikation: Du navigierst souveran durch kom-

- plexe Entscheidungsprozesse — mit IT, Pflege, Medizin, Technik und Geschaftsfuhrung. Du
identifizierst neue Kunden, qualifizierst Leads und steuerst den gesamten Account bis zum
erfolgreichen Abschluss. Und nach dem Abschluss ist vor dem Abschluss — durch kontinu-

™ ierliche Kundenbetreuung kreierst du Upsales-Potenzial. Dies immer unter der BerUcksich-

% = tigung von den besonderen Beschaffungsprozessen im Gesundheitswesen.
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Was du mitbringst:

= B2B Sales Erfolge: Du bringst komplexe B2B-Deals zum Abschluss und Ubertriffst
gerne deine Ziele. Du bewegst dich sicher im High-Touch-Vertrieb mit komplexen
Kauferstrukturen, baust eine systematische Pipeline von Deals auf und bringst sie Uber
die Ziellinie. Account-Strategie, Opportunity Management und Closing sind fur dich
Tagesgeschéft.

= Trusted Advisor: Du baust belastbare Beziehungen auf allen Ebenen auf — vom C-
Level bis zur Pflegeleitung — und Gberzeugst mit Kompetenz und Verlasslichkeit.

» Idealerweise Erfahrung im Gesundheitswesen: Du verstehst die Dynamiken und
Entscheidungswege der Schweizer Gesundheitsinstitutionen oder bist bereit, dich
rasch und gezielt in diese Welt einzuarbeiten.

= Projektmanagement: Du behéltst in komplexen Projekten den Uberblick, koordinierst
interne und externe Stakeholder und denkst immer I6sungsorientiert.

=  Growth Mindset: Du Ubernimmst Verantwortung, suchst aktiv nach Lésungen und
willst stetig dazulernen und dich verbessern. Du siehst diesen Job als Chance person-
lich zu wachsen!

= Kommunikations- und Prasentationsstarke in Deutsch, Englisch als Zusatz, damit
du dich in unserem internationalen Team wohlfUhlst. Und falls du noch Franzdsisch
kannst, dann umso besser.

» Reisebereitschaft: Personlicher Austausch mit Kunden ist dir wichtig — Prasenz vor
Ort gehort fur dich dazu.

Warum QUMEA?

Bei QUMEA erwartet dich:

= Sinnvolle Arbeit: Weil wir daran glauben, etwas zu bewirken und das Gesundheitswe-
sen mit echten Innovationen nachhaltig zu verandern.

=  Flexibilitat und Mobilitat: Hybrides Arbeiten und OV-Vergitungen (GA) - fir maximale
Freiheit und einen Beitrag zum Planeten.

= Gemeinsam erfolgreich: Sei nicht nur dabei, sondern Teilhaber:in — mit unserem Mitar-
beiterbeteiligungsprogramm oder durch den direkten Erwerb von Anteilen.

= Teamevents und Teamgeist: Von der Schatzsuche bis zum Skiwochenende - weil wir
Erlebnisse teilen, die verbinden.

= Sportliche Aktivitaten: Egal, ob Du ein Laufguru oder ein Badminton-Profi bist, wir ha-
ben etwas, das dich in Bewegung halt.

= Die Fahigkeit zu handeln: Deine Ideen werden nicht nur gehdrt - sie werden auch um-
gesetzt.

= Maximale Flexibilitat bei der Elternzeit: Weil zukinftige Superhelden Zeit mit ihren El-
tern brauchen.

=  Fehlerkultur: Test. Fail. Learn. Repeat. Und lachen darf man auch.

info@qumea.com
+4132 525 60 50

W  gumea.com

Bewerbung:

Klingt nach deinem Traumjob? Dann schick uns deine Bewerbungsunterlagen an
jobs@gumea.com. Wir kdnnen es kaum erwarten, von dir zu héren und dich kennenzuler-
nen.
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Westbahnhofstrasse 3
CH-4500 Solothurn

QUMEA AG
Switzerland
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